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BIU 8 I N ES S & TRAINING
N E U i INFORMATIONSABEND
’ & RATING

René Jeremias
Abteilungsleiter
Bereich Bilanz-

datenbank der
Creditreform
Rating AG

FUR COE KUNDEN
Die Anforderungen an qualifizierte 19.00 Uhr
Bonitétsprifungen wachsen. Gerade
kleine und mittlere Unternehmen
miissen ihre eigene Bonitdt zuver-
ldssig darstellen. Zurzeit bestimmen
z. B. Kreditgeber sowohl den Risiko-
preis zum Kreditpreis als auch das
Kreditlimit noch durch eigene, wenig
transparente Ratings. Lieferanten
verfahren dhnlich.

Ein externes Rating der Credit-
reform Rating AG stdarkt lhre
Verhandlungsposition gegeniiber
Kreditgebern und Lieferanten
entscheidend. Mit einem Rating-
zertifikat sind Sie professionell
auf alle Verhandlungen vorbereitet.

19.30 Uhr
BegriiBung und Einfithrung: Udo
Leiter Friseur Service

Creditreform Rating AG

Willkommen mit Fingerfood & Getridnken

Brand,

Vortrag ,Bilanz-Rating" — René Jeremias,

+ Kurzportrat der Creditreform Rating AG

« Was ist ein Rating und was ein Bilanz-Rating?

« Basel II" und die gestiegenen Anforderun-
gen an die Kreditpriifungsverfahren bei Banken

+ Risikomanagementsysteme von Lieferanten

= Was sind die Beweggriinde zur Durchfihrung
eines Bilanz-Ratings? (Unternehmensfinan-
zierung, Kunden- und Lieferantenbeziehun-
gen, Benchmarketing, Marketinginstrument)

« Inhalte, Aufbau und Aussagen des Credit-

reform Bilanz-Ratings

21.15 Uhr
Diskussion bei leckeren Snacks

Wie ein solches Rating ablauft, was
es kostet (Sonderpreise flir COE-
Mitglieder!) und welche Details

man beachten sollte, erfahren Sie 20.04.04 Studio Darmstadt
an unseren exklusiven Infor- 21.04.04 Studio Ml:.'lnc_hen
mationsabenden fiir den COE. 3333 g:ug[‘? IIE:'eijIPZI?d ”
Gemei it Uda Brand beant: .04, udio Diisseldo
emeinsam mi O pran E&ﬂt 28.04.04 StUdIO Hamburg

wortet René Jeremias, Creditreform
Rating AG, alle Fragen rund um das
spannende Thema Bilanz-Rating.

€ 59,- zzgl. MwSt.

max. 50 Teilnehmer

r Anmeldung bitte mit beiliegendem
Fax-Formular!

Creditreform
EXKLUSIV FUR IHR BUSINESS
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Sie maotivierte Mitarbeiter-

* Wie
gespriche fihren

* Wie Sie lhre Mitarbeiter durch einen
MaBnahmenplan an |hre Werkaufs-
steigerungsziele binden

Hohere Umsdtze und mehr Ertrage
durch erfolgreiches Verkaufen von
Produkten und Dienstleistungen
sichern den Erfolg lhres Salons.

Thea Simon-

van de Ven

ist seit 1998 freibe-
ruflich als Kommuni-
kationstrainerin und
Beraterin fur Vertrieb
und Marketing tatig.
Als gelernte Kosme-
tikerin und Visagistin
arbeitete sie mehr
als 15 Jahre in allen
Bereichen des Vierkauls
und Veririebs, 2003
wurde sie mit dem
JInternationalen Deut-
schen Trainings-Preis"”
in Gold ausgezeichnet.

Dieses speziell fir die COE-
Mitglieder konzipierte Seminar
zeigt lhnen den Schlissel zur
Umsatzsteigerung im Salon! Durch
Mitarbeiter-Training am Arbeits-
platz kénnen Sie Héchstleistungen
fordern. Sie werden vom Chef zum
Verkaufsmotivator.

SEMINARINHALTE:

In diesem Training lernen die

Teilnehmer:

» Wie Sie die Verkaufstalente Ihrer
Mitarbeiter fordern und entwickeln.

« Wie Sie einen Leitfaden fUr ein Mit-
arbeiter-Training am Arbeitsplatz
(Training on the Job) vorbereiten

NUTZENM FUR DIE TEILNEHMER;

» Umsatzsicherheit und/oder Umsatz-
steigerung

» Mitarbeiterzufriedenheit und Mit-
arbeiterbindung

- Kennenlernen von Kollegen und Er-
fahrungsaustausch

« Zeit, um vorhandenes Wissen zu ver-
tiefen und erweitern

21.03.-22.03. Hotel Wildland
29323 Wietze-Hombostel *)

€ 195,- zzgl. MwSt. und Ubernachtung

max. 25 Teilnehmer

*) Einen zweiten Termin in Herzogenaurach ent-
nehmen bitte Sie dem Kalender auf Seite 10/11

» Anmeldung bitte mit beiliegendem
Fax-Formular!

THEA SIMON-VAN DE VEN




